
 
 

 

 

 

 

 

 

Procter & Gamble ist eines der führenden Konsumgüterunternehmen  

mit weltweit ca. 118.000 Mitarbeitern, einem Umsatz von  

83,1 Milliarden US$ und einem Portfolio von mehr als 300 Marken. 

 

 

 Sie möchten gemeinsam mit unseren unterschiedlichen Handelspartnern  

Produkt-Kategorien weiterentwickeln? 

 Sie können strategisch denken und verkaufen? 

 Sie möchten für erfolgreiche Produkte ab dem 1. Tag Verantwortung  

übernehmen? 

 Ihr Ziel ist es, etwas zu bewegen und dabei in jungen und  

multifunktionalen Teams zu arbeiten? 

 

Dann beginnen Sie Ihre berufliche Laufbahn in der Abteilung  

Customer Business Development (CBD/Sales) in einer unserer Verkaufs- 

organisationen. Nach Ihrer Einarbeitung übernehmen Sie als Mitglied eines  

Kundenteams in DACH (Deutschland, Österreich, Schweiz) die Verantwortung  

für eine Kategorie bei einem unserer Handelspartner mit engem Kontakt zum  

strategischen Handelsmarketing. Sie halten umsatzverantwortlich den Kontakt zum  

Kunden und erarbeiten gemeinsam mit diesem Wachstumsstrategien für die  

Produkt-Kategorie und für unsere Marken. Sie sorgen dafür, dass die Umsatzziele erreicht  

und die Marktanteile unserer Produkte entwickelt werden. Darüber hinaus übernehmen Sie 

Projektverantwortung, arbeiten an Produktneueinführungen und Aktionsplänen unseres 

Produktportfolios mit und fördern die strategische Zusammenarbeit mit unseren Handelspartnern. 

 

Ihr Profil: 

Sie besitzen einen sehr guten akademischen Abschluss (Bachelor / Master / Diplom) und 

bringen neben Teamgeist und Kommunikationstalent auch Führungsqualitäten mit. 

Außerdem haben Sie Spaß am Verkauf sowie am Umgang mit Menschen und zeichnen sich durch 

strategisches und analytisches Denkvermögen aus. 

 

Bitte bewerben Sie sich online unter www.we.experiencePG.com 

auf die Jobnummer CBD00014711. 

 
 

Bitte beachten Sie, dass wir nur Online-Bewerbungen annehmen! 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

    

 

Visit us on www.facebook.com/pgcareers 

Junior Key Account Manager 

(w/m) / Sales 

http://www.we.ecxperiencepg.com/
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